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ENCUENTRA @ CFV @

FORO DE LA SOCIEDAD
DE LA INFORMACION

“Marketing en Internet:

4 DE NOVIEMBRE DE 2008

pequenas inversiones, grandes beneficios”

Fechay lugar:
Martes 4 de noviembre de 2008
Sal6n “NogueiraDalmés’ do Club Financiero Vigo
Garcia Barbon, 62 Vigo

Horadeinicio:
17:00 horas

Fecha limite deinscripcion:
31 de octubre de 2008 (aforo limitado)

ORGANIZA

Caixan ova Circulo de Empresarios de Galicia

~ Club Financiero Vigo
COLABORAN
ﬂ'-— -
l" rasis
YISUALPUBLINET eLOGIE
EEmmmcaaAcRw BAEAGW a8 m'E'DIEI .

ENCUENTRA @:'

Confirmaciéon de asistencia por c-mail: foroscfv@clubfinancierovigo.com ou por fax al 986 449 886 « . .
‘Marketing en Internet:.

Asistencia gratuita mediante invitacién. Prazas limitadas (seguirase un orden por data de reserva)

NOME FAPELIDOS: pequenas inversiones, grandes beneficios”

EMPRESA:

SECTOR:

TELEFONO: FAX:

CORREO ELECTRONICO:

Y —

El Club Financiero Vigo, ¢/ Garcia Barbdn, n° 62 —36201 VI1GO, le informa que sus datos de carécter personal facilitados para este boletin de L]
inscripcion, serén incorporados anuestros ficheros y tratados de forma automatizada. En funcién de lo establecido en la LOPD15/99 de 13 de cal Xa n ova Circulo de Empresarios de Galicia
Diciembre (Ley Orgéanica de proteccion de datos), usted, podré gjercitar susderechos de acceso, rectificacion, cancelacion y oposicién conforme Club Financiero Vigo

adichaLey. El titular delos datos se compromete a comunicar por escrito a la compafiia cualquier modificacion que seproduzca en los datos
aportados, en ladireccion o correo electrénico indicados.
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PRESENTACION

Parece una utopia. Invertir poco y ganar mucho. Es el suefio de toda empresa
ahora convertido en realidad. Internet se ha consolidado como un canal de
ventasreal con unos crecimientos imparables, abriendo posibilidades de negocio
aempresasy proyectos de pequefio tamafio, que ahora compiten con los grandes
en unas condiciones de igualdad antes impensables. Rentabilizar nuestra
presenciaen Internet através del Marketing On Line no esté en relacion directa
con la capacidad de inversion, sino con el conocimiento del medio, la
optimizacion de nuestras acciones y el aprovechamiento de las nuevas
oportunidades que se nos presentan. El Marketing en Internet no sirve solamente
para atraer nuevos compradores. Podemos utilizarlo para conocer mejor y
fidelizar a nuestros clientes, estudiar y abrir nuevos mercados, mejorar nuestra
imagen empresarial, y en definitiva, paralograr el objetivo de toda empresa.
CRECER.

PROGRAMA

APERTURA DE LA JORNADA
Saludoy Bienvenida

Fernando Vazquez Nufiez
Coordinador del Foro de la Sociedad de la Informacion del Circulo de Empresarios
de Galicia - CFV

“Qué hay que hacer para aparecer de primero en Google”
Roberto Pérez Marijuan
Socio Consultor de Visual Publinet

Cada vez mas las empresas comprueban que no es
suficiente con tener una pagina Web atractiva o que
disponga de programacién o servicios Utiles para sus
usuarios para que esta genere negocio. Si nadie nos encuentra, no tendremos
oportunidad de presentarle nuestra propuesta. Mas del 80% de |os usuarios que
Ilegan a una Web, 1o hacen através de los buscadores, y en el caso de Espafia, €l
80% de quienes Ilegan a una pagina, lo hacen a través de google. Salir en los
primeros resultados se ha convertido en una necesidad si queremos que nuestros
clientes 'y publico objetivo se conviertan en negocio. (Cémo podemos conseguir
que nuestra Web aparezca en esta primera pagina? Y sobre todo ¢Cémo podemos
hacerlo sin pagar por ello?
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“Estrategias publicitarias en laWEB 2.0”

Rubén Baston

Responsable de Comunicacion y SMO (Social Media Optimization) de Elogia
Media

LaWeb 2.0 es la evolucion natural de Internet; un camino
ﬁ A 4 Sinvueltaatras hacia la democratizacion de los contenidos

7 ylarelacién directa con los usuarios. Las empresas deben
hacerse presentes, cuanto antes mejor, en este entorno protagonizado por formatos
como blogs, forosy redes sociales.

Técnicas especializadas como el Social Media Optimization o aplicaciones
como los blogs corporativos son extremadamente Gtiles para integrarse con
éxito en esta nueva etapa de la Red.

“E-Mail marketing. Encuentray fideliza a tus clientes’
Maria Capon Gémez
Técnica de Marketing Krasis

- - El e-mail como herramienta para desarrollar acciones de
"" marketing se ha convertido en un recurso fundamental para
® Krasis todas aquellas empresas que canalizan sus comunicaciones
corporativas através de Internet y las nuevas tecnologias. La

captacion de clientes potenciales y la fidelizacion de nuestros actuales clientes
son algunas de los objetivos que podemos alcanzar con una gestion adecuada
de nuestra estrategia de e-mail marketing. Pero no es algo tan sencillo como
enviar un correo electronico simpley llanamente. Es necesaria una planificacion
y un conocimiento de este medio tan especifico para conseguir nuestros objetivos.

18:30 COLOQUIO
19:30 ENCUENTROSTECNICOS

Se serviraun aperitivo en el Salén Social del CFV. Los asistentes podran establecer contactos
y departir con los ponentes de jornada



